KOMMERCIEL
STRATEGI 2.0

Med konkrete
eksempler fra
Ancotrans




SEKUNDZARE MAL

Kan fx vaere:

Download tjekliste
Deltag p3 live event
Kebsinteresse pa website

HVORDAN KOMMER VI HEN TIL DET ULTIMATIVE MAL?
Annoncering: Datadrevet kommerciel marketingstrategi

Download Deltager pa Hent

tjekliste live event katalog Book mede
Tjekliste: 7 tips for att undvika
storningar i din transportkedja Varmt lead Ultimativt lead

| tjeklisten er det muligt at:
- Booke et mgde W
- F3 et skreeddersyet tilbud ¥
- Ringe til Ancotrans ‘¥

E-mail flow

| e-mails er det muligt at:
- Downloade katalog &
- Deltage p3 live event &
- F3 et skreeddersyet tilbud ¥
- Booke mgde ‘W

Landingpages
P3 alle landingpages er det muligt at:
- Kontakte Ancotrans ‘¥
- F3 et skreeddersyet tilbud ¥

mindmill




TIMELINE
Datadrevet marketing tilpasset indkgbsprocessen

ANCOTRANS/Anders Nielsen & Co A/S

ps://Inka.in/dPCFQ-TT

7 STEG

for att valja ratt transportpartner

LADDA

NER VAR
7 steg forattvilja ransportp VISR (REY 7Y

q far att v

riitt transportpartner

+

& Download
DAG 1 GUIDE ULTIMATIVT LEAD
Ingen behov Interesse Kabsklar
SER ANNONCE - TJEKLISTE VIDEO
Nysgerrig Overvejer kraftigt
leverander
Arbetar du
med containertransporter?
i Do you work with
PHERTAEN transportation?
> Get ready for the impact of
the coming Mobility Package

Ja tack, skicka checklistan til mig
- s JOIN WEBINAR

& Download

@ ooy

25sign Up

mindmill




TIMELINE - 20 DAGE

Mailflow som understgtter indkeb samt datadrevet marketing

@ acorrans

Hel

Kunskap ar makil

trycket galler nastan all vet och sialvdar aven 1

Det
rakt

Orgentig och k
haller dig

b

DAG 1 MAIL 2, RAPPORT
Ingen behov Interesse

MAIL 1, ARTIKEL

Nysgerrig

@ avcorrans

Kor fér eft battre klimat

Hej

attlasto

DASHBOARD

@ mooruas

For transport framat

SIDSTE MAIL, ULTIMATIVT LEAD

Kobsklar

MAIL 3, GUIDE
Overvejer kraftigt
leverandar

@ mooruass

Hur man hittar rat transportpartner

>

Sammen maler og udvikler vi din salg- og marketingstrategi med

afsat i performance data.

Tkke relevant

75 (17.9%)

L]
@ Ikke relevant

@ Relevant




AAR DU
SPIREGSMAL?

Vi sidder Klar til at svare pa dine spargsmal

Hans Lgjborg Appelby Niklas Seir Nielsen
Client Director Head of Client Management

Mobil: 20 92 92 70 Mobil: 29 68 93 21
E-mail: hla@mindmill.dk E-mail: nsn@mindmill.dk

Neno Petkovic
Head of Operations

Mobil: 42 17 49 10
E-mail: nepe@mindmill.dk




