KICKSTARTER-STRATEGI

INBOUND MARKETING,
SOM FLYTTER LEADS
& FORRETNING NU o

PRIS: 2 x 55.000

Det er NU, du skal konvertere dine leads digitalt, 11 0 000 KR

overvage deres adfaerd med leadscoring og styrke

ex. Moms 0g ex. annoncerings-
forbrug - anbefalet annonce-
ringsbudget 15.000 pr. mdned

din pipeline.

Vi har ssmmensat en kickstarter-strategi, som far din
virksomhed i gang med inbound salg og marketing NU.

OFTE STILLEDE SPRGSMAL:
Pa den made far du leads, onlinemgder og en steerk Her hans fortzlle mere om

pipeline bade nu og i fremtiden. strategien i videoen

Med denne gennemtestede strategi far du alt, du skal
bruge til at konvertere og bearbejde dine leads, og bringe
salg og marketing teettere ssmmen.

Denne lgsning er udelukkende tilteenkt B2B virksomheder.

ALT DU SKAL BRUGE, ER

INKLUDERET | LASNINGEN:

Periode: uger (2-4 ugers produktion, 4 ugers ¢ . Salgssparring til, hvordan dine szlgere skaffer leads

Opsatning af leadmagnet: 2 content offers (tjekliste, webinar etc)) M

Landingpage til konverteringsmateriale (jf. din designmanual) Z'Sét;rl leadstrategi ps tveers af Linkedin og Facebook |
Videosid d det optaged binar til b fterfolgend
deoside med det optagede webinartiibrug erterteigence Grafisk opsatning af annoncer og landingpage

Marketing automation s3 alle mails sendes helt automatisk . )
Leadsheet s3 alle szlgere kan folge leads ét sted

Mailfl 4 mail
ailflow med 4 mails Videoshoot og redigering sa du mader dine kunder i

Leadscoring sa du kan fglge adfeerden ved hvert enkelt lead gjenhgjde



https://event.mindmill.dk/kickstarter-faq/
https://event.mindmill.dk/kickstarter-faq/

