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EKSPORT - SIDE 2

HAR DU
INTERNATIONALE
VAKSTAMBITIONER
FOR DIN VIRKSOMHED?

Sa vil det glaede dig at here, at det ikke leengere kraever et
keempe budget at 3bne for nye eksportmarkeder.

Med den rette tilgang og de rigtige digitale veerktgjer kan du komme i
gang uden dyre og tidskreevende forhandleraftaler og agenter.

Det handler om at genteenke maden at drive B2B salg pa. Hvor
mange brancher tidligere kom ud over landegraenser og opstar-
tede eksport ved at lave detaljerede markedsanalyser, deltage pa
messer og/eller kare alt markedsbearbejdelse via forhandlere, er
der nu nye og hurtigere mader at skalere sin forretning pa.

Online leadgenerering og digitalt salg er din vej til hurtigere mar-
kedsekspansion og flere udenlandske kunder. Og det er ikke en
omkostnings- 0g ressourcetung proces, som man kunne frygte.

vidste du?

Danske virksomheder ligger pa en 24. plads ud af 28
europiske lande, nar det kommer til e-eksport. Dermed
er vi markant darligere end andre europziske lande - og
det skal der gares noget ved.

Med digitalt salg i bade Danmark og udlandet kan dan-
ske virksomheder tjene 3x s meget per medarbejder. Til
trods for det, er der kun 52%, der gor det
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EN NY TILGANG TIL
MARKEDSEKSPANSION

I mange virksomheder hersker en alt-eller-intet mentalitet.

Hvis vi skal indtage et nyt marked, skal vi ga all-in.

Derfor er indtagelsen af nye eksportmarke-

der ogsa traditionelt set forbundet med store
omkostninger til blandt andet konsulenthuse,
som udarbejder store analyser af markedspo-
tentialet og udgifter til installation af lokalkonto-
rer og szlgere.

Alternativt har man gjort brug af forhandlere
eller agenter — men med svingende resultater,
fordi de ogsa har konkurrenter pa hylderne, s&
man far ikke rigtig den plads, man skal have.

Vivil gerne erstatte denne alt-eller-intet-tan-
kegang med idéen om at starte smat. Det er
bedre at vente med at skalere, til du har opnéet
proof-of-concept

Udnyt de digitale muligheder

Verden er blevet mindre. Digitale teknologier har
gjort det muligt at komme | kontakt med kunder og
beslutningstagere over hele verden fra din nuvee-
rende position. Man behaver ikke lengere ligge pa
landevejene eller sidde og hamre lgs pa telefonen
for at fa skabt dialog med nye potentielle kunder -
heller ikke dem i udlandet

Nu arbejder vi med en langt mere gkonomisk og
beeredygtig tilgang til ops@gende salg, hvor naglen
er at prove tingene af og s justere lgbende.

Og jo fgr du kommer i gang, jo bedre!

Ved at understatte din markedsekspansion med
digitalt salg og marketing kan du reelt komme ud
over rampen uden at have millioner i dit budget.

De digitale muligheder skal ses som et add on til
de gamle salgstilgange - de skal ikke skrottes,
men blot suppleres med nye og mere dynamiske
mader at arbejde med salg og marketing pa.



DIGITALISERING GIVER HELT NYE MULIGHEDER
FOR AT SKALERE EKSPORTINDSATSEN FOR
DANSKE VIRKSOMHEDER

Fremstad bliver mere tilgaengelige — bdde prismaessigt og i forhold til tidsforbrug uden rejsetid.

Det betyder ganske enkelt, at flere kan tage del i det enorme eksportpotentiale.

ALLE FORDELENE VED ONLINE LEADGENERERING
- LOKALT SOM INTERNATIONALT

L
olnl

Du kan skalere hurtigere
og hele tiden udvikle din
markedsbearbejdelse

G

Du kan pavirke kunderne,
sa de kommer til dig og ikke
omvendt

Du kan na langt for et meget
lille budget

©

Du kan fa beslutnings-
tagere i tale, som normalvis
er utilgeengelige

o
Du kan arbejde agilt og

dynamisk og agere efter de
resultater du skaber

Du kan kegre samme digitale
setup ud mod flere markeder
(med tilpasning af sprog)




DU ERDERFOR
- IKKE OMVENDT

Hvad mener vi s med det?

Vi mener, at du skal gare det nemt for
kunden bade at:

forstd, hvordan dit produkt

lgser en udfordring og

kgbe dit produkt eller komme i
kontakt med dig.

Og det har du rig mulighed
for online

Med en digital salgstilgang, fx via de
sociale medier, kan du vise og kom-
munikere dine markedstilbud direkte til
kernemalgruppen uagtet af markedet.

Ved at bruge agenter, forhandlere eller
egne seelgere til fysisk bearbejdelse

af potentielle kunder, er det dig, der
forspger at fa kunderne til at kabe. At
&ndre markedspresset fra en fysisk til
en digital tilstedeveerelse, kan du i langt
hojere grad pavirke dine potentielle
kunder lzbende, indtil de selv tager
kontakt til dig.



EKSEMPLER PA VIRKSOM-
HEDER, DER ARBEJDER
MED MARKEDSEKSPANSION
GENNEM DIGITALE
AKTIVITETER

DIGITALT SALG TIL < DIGITALT SALG TIL =y ek
WE MAKE FOOD STAND QUT foam for your purpose
SE EKSEMPLER PA AKTIVITETER —> SE EKSEMPLER PA AKTIVITETER =
DIGITALT SALG TIL +<ot DIGITALT SALG TIL ESQ 53k

KOHSEL Cabinplant

SE EKSEMPLER PA AKTIVITETER - SE EKSEMPLER PA AKTIVITETER -



PLUS PACK

Plus Pack er en virksomhed, der producerer praktiske fodevareemballagelgsninger |

aluminium og plast. Siden 19714 har den danskejede familievirksomhed veeret frontla-
bere indenfor deres felt. De har hovedkontor i Danmark og datterselskaber i S andre
lande. Vihjeelper Plus Pack med annoncering i Tyskland og Frankrig.

Winning with Webinars - Leverage Linkedln insights to create a successful promotion plan Ad -

Plus Pack ..
L~ 3,454 followers ache
wil Promoted
Sind Sie in Ihrem Unternehmen dafiir zustandig, Verpackungen fiir
Lebensmittel einzukaufen? ,e
Plus Pack A
3,454 folowers Dann richtet sich dieser Leitfaden an Sie! In diesem Leitfaden geben wir lhnen
) ) inen Einblick in e vier wichtigsten Faktoren, auf die Sie sich bei der Choose the path that's right for you
View full profile i und Produktion i fr die

Lebensmittelindustrie fokussieren sollten.
Play today

Leitfaden anfordern = https://inkd.in/e5H3vn3

Similar pages

% PlusPack S.A.
Packaging & Cont + Follow

PLUSPACK 201500 employees

. Poun Pacic
PLUS Plus Packaging . 4% 4380
A2 1, + Follow

Packaging & Cont. PR TprvaEE——

Laden Sie jetzt unseren S0 enosees
Leitfaden herunter ooy, -+ Follaw

1,001-5,000 emplo.

Show more v
Der Leitfaden fiir die
Lebensmittelindustrie

Get the Linkedinapp  More

Linked[) Linkediin Corporation ® 2021

G [l ozs/026

Ja, bitte senden Sie mir den Leitfaden zu /=

) Like ~F send

& Comment > Share

®
[

levant @ Ikke relevant
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BRAMMING
PLAST-INDUSTRI

BPIs mission er at inspirere og medvirke til udvikling, design og produktion af avance-
rede kundespecifikke tatallgsninger i skumplast og gummimaterialer. BPI er et dansk
forankret selskab med produktionsenheder i Palen. BPI har eksisteret siden 1985 og
er i dag knap 100 medarbejdere | Danmark. Vi hjeelper BPI med leadgenerering i Tysk-
land, Sverige, UK og Danmark.

Return to Growth 2021 - A marketer's guide to the year ahead. Out now! Ad

Cristina Heldkilde follows BPI - Bramming Plast-Industri A/S

Am
Ld BP' BPI - Bramming Plast-Industri A/S
4 BP 37340 tollowers
Promoted

BPI - Bramming Plast- Producerar din verksamhet HVAC- eller elektronikprodukter?

Industri A/S Minskat buller och vibrationer &r en nyckelfaktor i kvalitetsbedémningen av en
1,340 folowers produkt. Get started in minutes with €50 in ad
credits
View full profile Vi har skapat en guide som visar dig hur enkelt du kan reducera ljud och

dérmed hoja kvaliteten pa din produkt. Request €50 credit

Ladda ned guiden nedan eller via: https://inkd.in/ddKx2iP

Similar pages

Letbek A/S
Plastics + Follow

51-200 employees

Plastindustrien

2-10 employees
LYNDDAHL A/S

WNBDAHL piagtics + Follow
51-200 employees

e materisbatalon, bom B ke
AT G A P B

GUIDE

Show more ~

e e AR Y #T4 S BRI I et

Vill du minska ljudet About  Accessibiity Help Canter
fran din HVAC- eller Prva g, s l
elektronikprodukt? k_ : m” e

ey T -

Linked[) Linkedin Corporation © 2021
5 JATACK,
LADDA NED GUIDEN

Ladda ned guiden &

campaigns.bpi.dk

MATERIM ERATALOG.

Producerar du
specialutvecklade madrasser?

& Download

O2
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KOHSEL

Kohsel har siden 1968 brugt den nyeste produktionsteknalogi til at designe trans-
formere til kunder aver hele verden. De har hovedkontor i Danmark, men har desuden
egne forretninger og produktionssteder i hele Europa og Asien. Kohsel beskeaftiger
knap 500 medarbejdere pa globalt plan. Vi hjeelper Kohsel med leadgenerering i Sve-
rige, Tyskland og Danmark.

Nick Rasmussen follows Kohsel A/S . Ad e
KOHSEL Amanda Skov, advertising on Linkedin?
Kohsel A/S
1,611 followers

Promoted |e {9
Kohsel A/S Der ultimative Leitfaden fiir Einkaufer - so finden Sie die richtigen Lieferanten «@td "7
1,611 followers fiir Ihr Unternehment -
Get all the LinkedIn ad specs in one
Hier kénnen Sie den Leitfaden herunterladen: https:/finkd.in/dQ9KguG place

Bookmark this page
POWER YOUR POTENTIAL™

View full profile

Similar pages

EIN LEITFADEN FUR -
EINKAUFER, WIE MAN DEN 1
RICHTIGEN LIEFERANTEN

WAHLT PONS o

201-500 employees

i P 1 B’ 4 Pt 56 B S TR LA PR B

i ) 021 w15 A Gt v ok,

180w e 1 b SR T S P AT Pt G- G
b o e e

DEN LEITFADEN HERUNTERLADEN

BPI - Bramming
L']‘BP] Plast-Industri...
International Trade
201-500 employees

P

T e T

Show more ~

About  Accessibility Help Centd

Privacy & Terms ~  Ad Choiced ia DU INGE Njﬁa
S ELLER TEKNIKER OCH
_ } DESIGNAR DU

Linked [l Linkedin Corporation ® 20 TRANSFORMATORER?

Hier kdnnen Sie den Leitfaden herunterladen

campaigns.kohsel.de

& Download

s hack, skl guldion 8 mig
o

a

0
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& e

levant @ Ikke relevant

Releva @ Relevant
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CABINPLANT

Cabinplants primeere mal er at udvikle, fremstille og markedsfare innovativt forarbejd-
ningsudstyr af hgj kvalitet til fedevareindustrien verden over. Cabinplant har eksisteret
i +50 &r og har i dag aver 300 ansatte pa tveers af datterselskaber i Tyskland, Spa-
nien, Palen og USA. Herudover har de et globalt netveerk af agenter i mere end 40
lande. Vi hjeelper Cabinplant med leadgenerering world wide, men vi har seerligt fokus
p3 USA, Brasilien, Canada, Australien og UK.

LinkedIn webinar - Learn how to accelerate your brand and demand strategy Ad -

Christoffer Vinther Hansen follows Cabinplant ves
Event: | ¥ ABM
—— Cabinplant
4,456 followers
Promoted |e
Cabinplant PRODUCT CATALOG for the meat and poultry industry: Automate weighing &

2,456 followers and increase your competitiveness %

. ) Gain actionable tips, tricks and best
View full profile Get the product catalog here: https://bit.ly/3gL2dhW practices

How to optimize your meat

H imilar pages
and poultry production Similar pag
r Jorgensen
Joncenaen ENGIneering + Follow _————
3 E * Machinery
Automate Wweighing 51-200 employees

and incl:e_ase your
:ompgtrtrveness Gibotech A/S

simorecH Mechanical Or Ind. + Follow
Advertising ~ Business Services ~

51-200 employees

Meyn Food
Processing... + Follow
Machinery

load the product catalog here

e o ot doid Crotiing 7
THE GLADE for yo, In v gubde oo ot 3 durclamarialy
£ i e 4%l £ L P T Y B

Gt g e Par BADRERE e Irual b

1,001-5,000 emplo...

Show more v

The Future
of food
processing

About  Accessibility Help Center

Privacy & Terms ~  Ad Choices

Linked[f Linkedin Corporation ® 2021

cabinplant.com

& Download

Laes hele vores case
med Cabinplant pa
vores website

9

elevant
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https://www.mindmill.dk/cases/cabinplant/

INSPIRATIONS-
WEBINARER

Vived af erfaring, at det er en stor mundfuld at  For at give dig lidt mere inspiration til, hvordan
skulle opstarte eksport til nye markeder eller du kan skalere din forretning internationalt uden
ga i gang med eksport i det hele taget. Der er at fa alt for mange gra har, har vi samlet et par
rigtig mange overvejelser, og det er ofte en inspirationswebinarer til dig.

lzzngerevarende proces med mange beslut-

ningstagere involveret.

Webinar: Eksport og nye markeder
ervejen til vaekst

Pa det her webinar diskuterer vi, hivordan
du bedst og mest kosteffektivt udvikler,
optimerer og skalerer din eksport

Vi svarer pa spargsmal som:

- Kan man drive effektiv eksport
HEIERNELE

- Skal man have lokal tilstedeveerelse?

- Hvordan accelererer man
eksparten nu?

- Hvad koster leads i andre lande?

- Hvordan starter man et succesfuldt
forleb op?

- Hvilke KPI'er bar man arbejde med?

Webinar: B2B eksport uden
millioner i budget

P3 dette webinar dykker vi ned i, hvordan
du kan minimere din risiko og gge hastig-
heden af ekspansionen mod eksport-
markeder. Det behaver nemlig ikke veere
uoverskueligt omfattende.

Vi svarer pa spgrgsmal som:

- Abner for nye markeder uden at
bruge al din kapital

- Hvordan du styrker dit forhandlersalg

- Henter kvalitetsleads til rigtig gode
priser

- Hvilke KPI'er bgr man arbejde med?



https://event.mindmill.dk/video/webinarer/b2b-panelet-eksport/
https://event.mindmill.dk/video/webinarer/eksport-og-markedsekspansion/

DIGITALISEZR\ DIN
P
GANSKE FA UGER

Helt konkret kan du digitalisere din eksport gennem vores B2B Marketing Framework.

| frameworket far du et fuldt marketing setup der. Efter implementeringsfasen pabegynder vi
med alt, hvad det indebeerer af strategi, mal- vores eksekveringsproces, hvor vi varetager alle
gruppevalg, kampagneindhold og tracking af de digitale kanaler for dig. Det betyder, at du far
online kundehenvendelser. et dedikeret team af B2B specialister, der sikrer,

at | far gode og salgsklare leads og pa
Vi har skreeddersyet og forfinet en proces, som den made gger jeres omseetning.
gor os i stand til at udarbejde og implementere Selvfglgelig pa de markeder,
en kommerciel marketingstrategi pa 2 mane- som du @nsker at bearbejde.

| produktions- og implementeringsfasen

Definition af virksomhedens Kortlaegning af malgruppens
kernekompetencer og USP'er behov og udfordringer

Malgruppedefinition Strategi for penetrering af eksportmarke-
derne baseret pa ovenstdende + planleegge
budskaber, henvendelsesformer og tracking

pa performance af kampagnerne



https://www.mindmill.dk/b2b-marketing-framework/

KONKRETE MAL
FOR DEN DIGITALE
SALGSINDSATS

Nar vi arbejder med online kampagner, gar vi
det altid for at opna en adfzerd fra den udvalgte
malgruppe. Den adfzerd kan veere af forskellig
format alt efter kundens kabsinteresse.

Nedenfor far du nogle eksempler pd, hvilken
adfeerd og hvilken interaktion vi hjeelper dig med
at skaffe fra dine internationale kundeemner.

ADFARD MED HARDE
KONVERTERINGER

Ultimative mal

- ROI-beregning

- Gratis workshop

- Produktgennemgang
- Gratis analyse

- Book magde

| samarbejde med dig laver vi en hel drejebog
for, hvordan du kommer i dialog med potentielle
kunder pa dine eksportmarkeder.

Og vi sikrer, at din ekspansion bliver s8 agil, ska-
lerbar og kosteffektiv som overhovedet muligt.




STOTEK

STOTEK er ekspert i at udvikle energieffektive aluminiums doseringsovne til Automa-
tive. Deres kunder er bilproducenter sam VW, AUDI, SKODA, DAIMLER, CHRYSLER samt
deres underleverandaer som bla. Georg Fischer, Magna, Benteler. Vi hjeelper STUTEK med
leadgenerering world wide, men vi har seerligt fokus pa USA, Tyskland og Ungarn.

Linkedin event - B2B Marketers...watch | € ABM 202

1, now on-demand! Ad -

Cristina Heldkilde follows STOTEK A/S e Ad see
Event: 19 ABM
STBTEK A/S
697 followers
Promoted |e
STOTEK A/S @ WEBINAR: Ramp up your automotive production with the latest dosing ‘&>

697 followers furnace technology!
Register for the webinar here: https://Inkd.in/dj_xahW

Gain actionable tips, tricks and best
practices

Similar pages

I sTOTEK INC

-Mechamca\or Ind + Follow
o o B 51 BPTHE A

11-50 employees
. STOTEE A5
s

View full profile

KROWN
(RO achinery + Follow

11-50 employees

.. Trekantomradet

1 : . Non-profit Organi.. + Follow
for an exclusive demonstration of our flagship 1,001-5,000 emplo,

dosing furnace
Show more v

About  Accessibity ~ Help Center Increase flow and reduce
Privacy & Terms ~  Ad Choices total costs

Advertising  Business Services v

Get the Linkedin app  More

Linked[f Linkedin Corporation ® 2021

[ Yes please, sign me up for the webinar

campaigns.stotek.com

2 Register

Laes hele vores case
med STATEK pa
vores website pr——
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https://www.mindmill.dk/cases/stoetek/
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ALLE FORDELENE VED
DIGITAL EKSPORT-
SKALERING FORKLARET
PA 2 MINUTTER

Se med her, ndr Hans, vores partner og salgsdirektar i Mindmill, giver dig en lynhurtig gennemgang
af, hvorfor det giver virkelig god mening at arbejde med digitalt salg pa tveers af landegreenser.



https://www.mindmill.dk/fordelene-ved-digital-eksportskalering/

NARIBY
SIVARBEVBIER
MED MINDMILL
FARIDIUE

v/ En langvarig sparringspartner indenfor digitalt salg og
markedsfaring med erfaring fra +300 B2B virksomheder

v/ Eninterim anseettelse af 7 marketingspecialister med hver
sine spidskompetencer

v/ Et komplet datadrevet leadgenereringssetup, som sikrer dig

varme leads og relevante kundemader

Performanceoptimering og uadvikling af strategier og indsatser

Digital salgsudvikling og kulturforandring, som styrker den

kommercielle strategi

NN

[ ] [ ]
+4570 7774 44 m d m I I
info@mindmill.dk I n I


https://www.mindmill.dk/book-sparring/

