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Fra klassisk offline salg til
online leadgenerering
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DIGITALT SALG
ERDET FOR
INDUSTRI-
VIRKSOMHEDER

Industrivirksomheden ST@TEK fik pa bare 6 maneder over 700
leads. +250 var relevante leads og medfarte, at virksomheden
vaekstede deres tilbudspipeline for med flere millioner.

Klassiske produktionsvirksomheder er begyndt at fa gjnene op for
den betydning marketing og digitalt salg kan skabe hos bade poten-
tielle og eksisterende kunder. Branchen har ellers haltet bagud |
forhold til flere andre brancher, men isar corona satte digitalt salg og
marketing pa dagsordenen hos flere industrimastodonter.

Corona medfarte, at B2B beslutningstagere (lige som alle andre) blev
begraensede | deres rejseaktivitet og deres fysiske tilstedeveerelse
og det blev startskuddet pa en revolutioneer salgstilgang. Flere og
flere B2B beslutningstagere agerer nemlig i deres arbejdsliv, som de
gor i deres private liv - altsd googler og unders@ger alternativer til at
deekke et behov.

60%

60% af alle B2B beslutnings-
tagere foretraekker andre
informationskilder end lige en
salgsperson, Nar de undersgger
muligheder pa markedet

68%

68% af B2B beslutningstagere
foretreekker at undersege
markedstilbud pa egen hand.

62%

62% af B2B beslutningstagere

mener, at de er i stand til

at treeffe en kabsbeslutning
udelukkende baseret pa
digital research.



For mange traditionelle B2B virksomheder har
leadgenerering og branding tidligere bestaet af
fysiske aktiviteter s som messer og traditionelt
karende salg. Maske suppleret af en statisk
hjemmeside og lidt annoncering i fagblade. Det
er bare ikke leengere nok, hvis du vil vaere kunder-
nes foretrukne valg af leverandar. Heller ikke selv
om du udelukkende lever af relationssalg med
komplekse salgsprocesser.

Det er derfor vigtigere end nogensinde far at
agere efter den "'nye” B2B beslutningsproces og
sgrge for at veere til stede tidligere i processen
end hidtil. Er dit brand og dine produkter ikke
tap-of-mind eller synlige, nér beslutningstagere
afspger muligheder pa markedet, halter du alle-
rede langt bagefter konkurrenterne.

LAS VORES TRE
STEPS TIL AT KOMME
GODT FRA START MED
DIGITALT B2B SALG
OG MARKETING




KOM
MED DIGITALT B2B
SALG OG MARKETING

Det behaver ikke at vaere sa sveert at ga fra Og Vi hjeelper dig pa vej. Preecis som vi har gjort
klassisk salg til digitalt salg. Hvis du blot koger for over 100 andre tunge industrivirksomheder,
delelementerne i ned til mundrette bidder og som har udviklet og transformeret sit salg for at
ikke forventer, at du kan ALT fra dag et, 3 skal veekste pa det internationale marked.

du nok komme sikkert i mal.




STOTEK

For at give dig det bedste indblik i, hvordan du kommer ud over stepperne pa kort tid,
guider vi dig igennem processerne med udgangspunkt i en case med STUTEK, som er
ekspert i at udvikle energieffektive doseringsovne i aluminium til sutomative-branchen.
Deres kunder er bilproducenter som VW, AUDI, SKODA, DAIMLER, CHRYSLER.

LAS HELE CASENHER —»
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The dosing furnace technology
for the GIGA generation

Download Dosotherm DTI catalog - GIGA generation dosing furnace!
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https://www.mindmill.dk/cases/stoetek/

BYG EN STRATEGISK

KOREKLAR

En kareplan er det bedste sted at starte, nar

du skal udbygge dit salg og digitalisere dele af
salgsprocessen. P4 den made ved du, hvad du
streeber efter. Og du ved samtidig hvilke initiati-
ver du skal igangseette pa hvilke tidspunkter. Det
er altid vigtigt at have en rettesnor, sa du ikke
famler for meget i blinde. Og al begyndelse er jo
sveer. Isaer hvis man er grgn pa marketing.

Webinar: Industriens digitale ve;j til
vaekst pa eksportmarkederne

48 minutter

Kom i gang med step 1NU

Vi har lavet en strategiskabelonen til,
hvordan du definerer en eksekverbar
salgs- og marketingstrategi. Det er din
guide til at f& mange flere leads og gode
salgsmader.

Hent vores strategiskabelon her -

Men du kan f de bedste forudsatninger for at
lave en god og holdbar strategj, hvis du bruger
tre kvarter pad at se vores webinar med STATEK.
Pa webinaret gennemgar vi, hvordan STUTEKS
produkter markedsferes digitalt og internatio-
nalt. Vi snakker om retning og mal, men vi tager
0gsé de operationelle arbejdsbukser pa og gar |
dybden med eksekvering og learnings pd ST@-
TEKS online leadgenererings-setup.

ULTIMATIVT MAL

Kan fx veere:

- ROI Beregning

- Gratis workshop

- Business Analyse
- Produkt demo

SEKUNDARE MAL

Kan fx vaere:

- Download produktkatalog
- Deltagelse pa live-event

- Se factory tour

- Kgbsinteresse pa website



https://www.mindmill.dk/video-industriens-digitale-vej-til-vaekst-paa-eksportmarkederne/
https://event.mindmill.dk/video/webinarer/industriens-digitale-vej-til-vaekst-pa-eksportmarkederne/
https://www.mindmill.dk/guides-og-vaerktoejer/strategiskabelon/
https://www.mindmill.dk/video-industriens-digitale-vej-til-vaekst-paa-eksportmarkederne/
https://www.mindmill.dk/video-industriens-digitale-vej-til-vaekst-paa-eksportmarkederne/
https://www.mindmill.dk/video-industriens-digitale-vej-til-vaekst-paa-eksportmarkederne/

SKAB RELEVANT
0G

OG FANG
MALGRUPPEN

N&r du har fastlagt dine mal og din retning, er Nar selve indholdet er defineret, skal det pakkes

det tid til at ga i produktionsmode. For god mar- ind. Det skal gares visuelt og levende og her

kedsfaring kreever godt indhald, og pa de digitale  kommer grafisk design, video og animation ind

platforme er kvaliteten af ens indhold ALT. i billedet Nar du har en samlet pakke af godt
indhold, skal det ud at leve digitalt. Feks. pa

Relevans, aktualitet og veerdi er alfa og omega, LinkedIn, hvor du meget preecist kan ramme de

hvis du skal fange malgruppen og skille dig ud beslutningstagere, du gerne vil i dialog med.

pa de digitale platforme. Derfor er du ngdt til

forst at definere, hvad malgruppen savner af Se vores webinar om LinkedIn annoncering og

viden, information og inspiration. bliv klogere pa veerdien af dit indhold.

Introducing the
dosing furnace for the
, GIGA generation

Webinar: Sadan skaffer du leads
med LinkedIn annoncering - i

Danmark og udlandet

37 minutter

Fa et indblik i, hvardan ST@TEK bruger
deres veerdiskabende indhold til succes-
fuld annoncering.

Se vores webinar og bliv klogere pa,
hvordan du fanger din malgruppe pa
LinkedIn og konverterer dem til leads.



https://www.mindmill.dk/video-saadan-skaffer-du-leads-med-linkedin-annoncering-i-danmark-og-udlandet/
https://www.mindmill.dk/video-saadan-skaffer-du-leads-med-linkedin-annoncering-i-danmark-og-udlandet/
https://www.mindmill.dk/video-saadan-skaffer-du-leads-med-linkedin-annoncering-i-danmark-og-udlandet/
https://www.mindmill.dk/video-saadan-skaffer-du-leads-med-linkedin-annoncering-i-danmark-og-udlandet/
https://www.mindmill.dk/video-saadan-skaffer-du-leads-med-linkedin-annoncering-i-danmark-og-udlandet/

BYG EN
MARKETING-

ARKITEKTUR OG FA
FLERE VARME LEADS

1.jan. 2021 - 16. dec. 2021

Sidst men absolut ikke mindst skal du bygge

et fundamentet for dine salgs- og marketing- 9.510
initiativer. Du skal have systemerne i arden.
Systemer, der kan tracke og male pa dine ind- S G
satser. Og som kan hjeelpe dig med at udvikle de
leads, du skaffer via annoncering.

Spend
347,19 t kr.

(3] diient name Impressions

Vivil gerne give dig en indflyvning til, hvordan du
kan arbejde smart med leadhdndtering og dine
kunders digitale adfeerd. For med de helt rette
digitale lgsninger kan du blive langt klogere pa
dine kunders kabsintentioner og optimere pa din
salgstiming — helt uden at skulle bruge ekstra
kreefter pa administrativt arbejde og dataanalyse

Kunde: Mindmill -

Ugel9  Uge2s Uge37 Ugeds

Reach Clicks. R Conversio... Leads

1.192861 15.870 127% £ 538

Webinar: Styrk dit salg med
triggerbaseret adfard og leadscoring

Brug 37 minutter pa vores webinar, hvor vi

viser dig, hvardan du bygger en steerk arki-
tektur for dine salgs- 0g marketingindsatser.
Vi serind pa automatik og performance - alt
sammen fra en saelgers synspunkt og med
udgangspunkt i STATEK casen.

9510 3471898k



https://www.mindmill.dk/video-styrk-dit-salg-med-triggerbaseret-adfaerd-og-leadscoring/
https://www.mindmill.dk/video-styrk-dit-salg-med-triggerbaseret-adfaerd-og-leadscoring/
https://www.mindmill.dk/video-styrk-dit-salg-med-triggerbaseret-adfaerd-og-leadscoring/
https://www.mindmill.dk/video-styrk-dit-salg-med-triggerbaseret-adfaerd-og-leadscoring/
https://www.mindmill.dk/video-styrk-dit-salg-med-triggerbaseret-adfaerd-og-leadscoring/

DIT
DIGITALE SALG UD FRA
DENNE TJEKLISTE

Selvom du maske lige har vaeret igennem vores webinarer og har faet et godt indblik i, hvordan
du kickstarter dit digitale salg og marketing, kan det stadig veere en uoverskuelig proces. Sa ga
langsomt frem og bliv klogere ud fra egne erfaringer.

Start med at seette klare mal for dine indsatser

Definer din malgruppe og deres udfordringer

Byg en strategisk kareplan med initiativer til hver fase | beslutningsprocessen
Skab relevant og veerdiskabende indhold (guides, video, webinarer osv.)
Udveelg relevante digitale platforme til markedsfaring

Byg et steerkt marketingfundament, der kan handtere leads og tracking

Kleed salgsafdelingen pa til digitalt salg og leadhandtering

Optimer og skaler dine indsatser lgbende

Vi har gjort det klart, at det klassiske opsggende
salg ikke kan sta alene mere - i hvert fald ikke hvis
du vil bearbejde markedet i st@rre grad end hidtil og

veere det foretrukne leverandervalg. Men hvis du
stadig ikke er averbevist, sa far du her alle de bed-
ste argumenter for at kickstarte det digitale salg.

Alle fordelene ved digitalt salg og marketing
Rammer malgruppen spot on - ngje
segmentering pa n@gleparametre
Kommer forbi gatekeepere
Nar bredere ud til flere beslutningstagere
Kosteffektivt
Ingen rejseaktivitet
Pavirker beslutningstagere tidligere
I kgbsbeslutningen
Nemt at skalere til flere markeder og flere
segmenter uden stgrre investering
Tracking af digital adfeerd fra dine
besggende/leads
Du er pa konstant - der er ikke lukketider




NARIBY
SIVARBEVBIER
MED MINDMILL
FARIDIUE

v/ En langvarig sparringspartner indenfor digitalt salg og
markedsfaring med erfaring fra +300 B2B virksomheder

v/ Eninterim anseettelse af 7 marketingspecialister med hver
sine spidskompetencer

v/ Et komplet datadrevet leadgenereringssetup, som sikrer dig

varme leads og relevante kundemader

Performanceoptimering og uadvikling af strategier og indsatser

Digital salgsudvikling og kulturforandring, som styrker den

kommercielle strategi
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https://www.mindmill.dk/book-sparring/

